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Anne Lavrand et Christian Vandamme sont tous deux pilotes privés avion 
et ULM. Ils ont créé l'entreprise ACV Aero Service en 2004.  
Après avoir baigné plus de vingt ans dans la construction loisir et travaillé
à des postes d'ingénieurs, ces deux  passionnés d'aviation assistent ama-
teurs et professionnels pour donner des ailes à leurs projets aéronautiques.

Contact  ACV
Anne Lavrand 

et Christian Vandamme :
Tél. +33(0)4-92-57-99-40

www.acv05.fr

De solides bases
Anne Lavrand se prend de passion pour l'aé-
ronautique dès l'âge de huit ans, à la vue
d'un Biplan Stearman à Carpentras. Rentrée
à l'Ecole Supérieure de Commerce de Nice,
elle parvient à se financer des leçons de vol.
Après ses études, elle travaille dans les 
satellites puis chez le constructeur d'ULM
AviaSud Engineering. Christian, quant à lui,
avait un père qui travaillait à Aérospatiale. Il
suit une formation d'ingénieur mécanicien,
et se spécialise dans l'aéronautique. Pendant
vingt ans, il occupera le poste de responsa-
ble de la fiabilité mécanique dans la même
entreprise que son père. 
Anne et Christian ont créé ACV "sur un coup
de tête après la demande d'un premier
client", se souvient Christian. "L'idée est alors
venue progressivement. On s'est dit, on va
se faire plaisir là-dedans, si ça va pas, on
arrête, sinon tant mieux." A eux deux, ils
réunissent une "solide formation technique
et une considérable expérience, à la fois
dans la grande industrie aéronautique, et
dans la petite aviation, mais aussi au niveau
de la conception intégrale et de la construc-
tion de quelques aéronefs à titre amateur",
explique Anne. Sans oublier une "connais-
sance du marché de l'aviation légère au
point de vue technique, marketing et com-
mercial, depuis environ vingt ans." Mais ce
solide bagage ne suffit pas. "Notre appren-
tissage, et l'acquisition d'une certaine expé-
rience, se font au fur et mesure", reconnaît
Christian.

Une autre approche 
du travail
La gestion d'une entreprise d'assistance aux
projets aéronautiques répond à des impéra-
tifs différents de ceux de la construction
amateur à domicile. "Nos clients restent
longtemps en contact avec nous, et il s'éta-
blit de fait des relations d'amitié, au-delà de
simples liens "clients-fournisseurs". C'est un
des aspects sympathiques de ce métier".
"Ces deux anciens constructeurs amateurs
ont aussi dû acquérir de nouvelles compé-
tences. "Il faut faire la part des choses entre
ce que l'on est capable de faire et ce que
l'on sous-traite. Quant on fait de la cons-
truction loisir, on se fait souvent plaisir en se
fabriquant sa petite pièce en alu, alors qu'a-
vec ACV, le ratio mettant en rapport le coût
d'une action et son temps de réalisation est
à prendre en compte", assure Christian. 
Ils raisonnent désormais en tant que "pro",
ce qui ne les empêche pas de se "faire plai-
sir", mais induit une forte charge de travail.
"Anne et moi sommes H24 dans la société,
et sept jours sur sept. Notre emploi du temps
se répartit entre les activités manuelles dans
le hangar, et le bureau." Dans leur hangar
de 400 m2, au cœur du village de 
Saint-Pierre d'Argençon, à quelques pas
d'un aérodrome, ces deux bricoleurs tou-
chent à tout. Leur offre est variée, et va de la
conception à l'entretien des machines volan-
tes non certifiées : calculs de structures,
réalisation de liasses de plans et de manuels
d'assemblage, élaboration de dossiers d'ho-
mologation, construction d'éléments ou

d'appareils complets, réparations, montage
d'appareils en kit, campagne de réduction
de poids, etc. ACV est également organisme
de formation en menuiserie aéronautique et
propose des stages bois et entoilage à la
carte. "Un savoir faire qui a de l'avenir",
selon Christian, "sachant qu'environ 40%
des avions français sont en bois".

Une activité à consolider
Pour Christian, l'assistance aéronautique est
un métier répondant à un véritable besoin
sur le marché. "Il y a des débouchés, mais il
faut du temps pour se faire connaître et
apprécier par une clientèle exigeante",
reconnaît-il. Anne et lui ne sont pas dupes.
Christian conserve pour cela son poste de
consultant fiabilité en plus. "A notre niveau,
nous sommes prêts à nous adapter, à tout
moment, pour répondre à tout besoin ou
toute nouvelle demande". 

Maxime Petit
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